Fordonsstrategisk
Forskning och
Innovation

Vispelarin

detta mote!

Nnformationsy,.

Jtlysningen Acceleratead Startup
Partnerstip > 2070



Fordonsstrategisk
Forskning och
Innovation

VI SOm jobbar med satsningen

Samer Yacoub, Utlysningsansvarig
Fragor om utlysningens innehall

Lena Dalsmyr, administrator
Administrativa fragor

Andreas Allstrom, Programansvarig FFl
Fragor om FFI programmet



Agenda

1. Intro om FFI
2. Genomgang av utlysningen
3. Demo av ansokningsformularet

4. Fragestund

FFI




-F| - Samarpetsprogram sedan 2009

« Samarbetsprogram mellan staten och
fordonsindustrin.

 Finansierar forskning och innovation inom
vagtransporter.

« En knapp miljard kronor arligen till en hallbar
omstallning av vagtransporter och starkt
svensk konkurrenskraft, dar runt 50% utgors av
bidrag fran myndigheterna.
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Vara parter

Energimyndigheten

Trafikverket

Vinnova
Fordonskomponentgruppen (FKG)
AB Volvo

Scania CV AB

Volvo Cars



—araplanen satter riktningen

Vision Mission

Sverige leder den globala omstallningen FFI driver vagtransportforskning och innovationer
till hallbara vagtransporter. for ett hallbart samhalle.




—em delprogram

Cirkularitet

med fokus pa att minimera klimat- och
miljépaverkan fran framstéllning, drift och
avveckling av fordon.

CO

Nollutslapp
Qﬂ med fokus pa att minska fordonets negativa

paverkan pa klimat och miljé i anvdndningsfasen
genom integration med anvandarbeteenden och

dess laddnings- och tankningsinfrastruktur.

Accelerera

Transport- och mobilitetslosningar

med fokus pa effektiva transport och mobilitets-
I6sningar for att mota samhéllets utmaningar inom
hallbarhet, tillganglighet och resiliens.

Trafiksaker automatisering

med fokus att oka trafiksakerheten och gora
transporter mer hallbara genom séakra
uppkopplade automatiserade fordon férberedda
for nasta generations transportsystem.

= med fokus pa accelererad omstallning genom systemdemonstration, uppskalning samt behovsdrivna projekt dar
samtliga systemdimensioner adresseras: ny teknik, regelverk, infrastruktur , affarsmodeller och beteenden.
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Bakgrund

Historik

*ASP 1.0

« Fortsatt behov om stod for uppstartsforetag som tacker flera
innovationsfaser

En del av FFI, men 6ppen for mojliggorande Iosningar

 Kopplar till programmets tematiska delprogram: Nollutslapp,
Cirkularitet, Transport och mobilitetslosningar, Trafiksaker
automatisering

Vinnova bidrar med:
« Kvalitetssakrade processer, projektvard/portfoljutveckling
* Finansiering

» Genom utlysningen bidrar till uppstartsforetagens affarsformaga och
behovsagarnas innovationshojning
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Behovséagare

« Syftar pa privata och offentliga organisationer som ar verksamma inom
vagtransportomradet. Organisationen ska ha en ekonomiskt stabil
verksamhet samt de resurser och organisatoriska formagor som kravs
for att effektivt stotta Uppstartsforetaget i dess kommersialiseringsresa.
Organisationer som inte omfattas av definitionen av Uppstartsforetag
anses vara behoriga att soka som Behovsagare.

Uppstartsforetag

 Syftar pa Sverigebaserade och utlandska, kunskapsintensiva sma foretag
med formaga och vilja att skala upp sin innovation och affar. Foretaget
ska ha varit registrerat i hogst 10 ar och uppfylla EU:s definition av "sma
foretag”:
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Anvandarhandledning om definitionen av SMFE-for (pdf, 1 MB
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https://www.vinnova.se/globalassets/huvudsajt/sok-finansiering/regler-och-villkor/dokument/engelska/eu-definition-smf.pdf
https://www.vinnova.se/globalassets/huvudsajt/sok-finansiering/regler-och-villkor/dokument/engelska/eu-definition-smf.pdf
https://www.vinnova.se/globalassets/huvudsajt/sok-finansiering/regler-och-villkor/dokument/engelska/eu-definition-smf.pdf
https://www.vinnova.se/globalassets/huvudsajt/sok-finansiering/regler-och-villkor/dokument/engelska/eu-definition-smf.pdf
https://www.vinnova.se/globalassets/huvudsajt/sok-finansiering/regler-och-villkor/dokument/engelska/eu-definition-smf.pdf

Vad vi vill astadkomma

« Forstarka den svenska fordonssektorns innovationsformaga,
dynamik och konkurrenskraft och bidra till en hallbar
omstallning av vagtransporter

« Framja innovationssamarbeten mellan uppstartsforetag och
etablerade behovsagare

« Oka behovsagarens inflode av innovativa losningar

« Oka uppstartsforetagens framdrift till marknad genom
systematiska innovationsforflyttningar

** Se utlysningstext for resultat- och effektmal **
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Mognadsfaser — Innovation Readiness Level
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Technology Readiness Level — TRL

Actual Technology system qualified through successful
mission operations.

Business Readiness Level — BRL

Business model is final and is scaling with growing recurring revenues
that results in a profitable and sustainable business

Actual Technology system completed and qualified
through test and demonstration

Sales and metrics show business model holds and can scale
Business model is fine-tuned to explore more revenue options

Technology prototype demonstration in an operational
environment

Product/market fit and customers payment willingness demonstrated
Attractive revenue vs cost projections (validated by data and sales)

Technology demonstration in a relevant environment

Full business model incl. pricing verified on customers (by test sales)

Technology validation in relevant environment

Parts of business model tested on market and canvas updated
First version of revenue model incl. pricing hypotheses
Verified competitive position/uniqueness through market feedback

Technology validation in laboratory

First version of full business model in canvas (incl. revenues/costs)
First projections to show economic viability and market potential

Analytical and experimental proof-of-concept of critical
function and/or characteristics

Draft of business model in canvas (excl. revenues/costs)
Described market potential and complete competitive overview

Technology concept and/or application formulated

First possible business concept described (e.g. NABC)
Identified overall market and some competitors/alternatives

Basic principles observed

Hypothesizing on possible business concept
Little knowledge or insight into market and competition



Tva olika projekttyper

Kvalificering och Bedémning

‘ Projektforslag granskade
Projektforslag mot formalia, relevans och
bedomda mot

bedomningskriterier

FFI

Typ 2: Implementering
(TRL/BRL 5-8) 750 TSEK

Validerade I6sningar genomgar
anpassning, demonstration och
implementering i operationell miljo,
samt arbete med att faststéalla och

anvanda affarsmodellen som blir
skalningsredo.

Typ. 1: Validering (TRL/BRL
2-4) 500 TSEK

Baserat pa formulerad
teknologikoncept, utveckla och validera
I6sningen i labb- och relevant miljo,
samt ta fram affarsmodellen och testa
delar av den.

Viktigt med stéttning och

projektledning fr. behovséagaren

Skalning (TRL/BRL 9-)

Marknadsintroduktion
och expansion i valda
segment




Verm kan soka?

- Konsortier av uppstartsforetag och
behovsagare
- Endast behovsagaren kan vara
koordinator
- Utlandska uppstartsforetag

Vinnovas allmanna villkor for flera projektparter 2026




HUr mycket kan ni soka?

 Bidrag lamnas endast till uppstartsforetag enligt foljande:
» Valideringsprojekt: maximalt 500 000 kronor.
 Implementeringsprojekt: maximalt 750 000 kronor.
« 25% medfinansiering pa projektniva kravs i alla projekt.
» Beslut tas i konkurrens

« Utlysningens totala budget ar 22 MSEK fordelat pa flera
ansokningstillfallen under aret
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Hur bedomer vi?

Relevans och formalia

» Potential

o Aktorer

e Genomforbarhet
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Bedomningskriterier

Relevans
- Koppling till FFls temtiska delprogram

- Tillagg utlandska uppstartsforetag: foretagets unika
kompetens och planering for en tydlig
kunskapsoverforing till aktorer i Sverige

Formalia
- Krav pa projektparter
- Krav pa projektet

- Krav pa ansokan

FFI

Potential

Projektforslagets potential att bidra till hallbara
vagtransporter och starkt svensk konkurrenskraft
genom utveckling av innovativa losningar med ett tydligt
nyhetsvarde for de delprogram inom FFI som forslaget
adresserar, snarare an inkrementella forbattringar av
befintliga losningar.

Projektforslagets potential att uppna utlysningens
resultatmal och realisera utlysningens effektmal.

Projektforslagets forankring i kunskap om marknadens
behov och tillvaxtmaojligheter.

Projektforslagets

motivering av de konkurrensfordelar och den kundnytta
som forvantas uppnas som resultat av projektet, till
exempel i form av okad produktivitet,
forbattradpris/prestanda, okad hallbarhet, starkta
immateriella tillgangar, minskade tillverkningskostnader
och forbattrade marginaler



Bedomningskriterier

Aktorer Genomfdrbarhet

» Projektplanens realism i aspekter som budget, tids- och

« Aktorskonstellationens sammansattning avseende aktivitetsplan samt angivna milstolpar.

synergier inom exempelvis kompetens, resurser,

formagor och foretagsstrategier i relation till uppfyllande * Projektplanens beskrivning av innovationens forflyttning i TRL
. . och BRL mellan de start- och slutnivaer som anges i ansokan.
av utlysningens resultat- och effektmal.

 Projektplanens beskrivning kring hur samarbetet kommer att

« Projektparternas utvecklade formagor att, som resultat bedrivas for att tillgodose parternas behov. Stor vikt 1aggs vid
av projektet, driva innovations- och behovsagares engagemang och projektledning,
S _ _ och uppstartsforetags formaga till projektanpassning och
kommersialiseringsprocesser i framtiden. nyttiggdrande av tillgangliga resurser.
« Projektledarens forméga och engagemang att leda « Hurval behovet av konsulttjanster och licenser motiveras, om en
orojektet projektparts budget innehdller mer an 20 procent kostnader av

detta slag.
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Processen

Beddmningsmote

Relevans och
formaliagranskning

Start for finansierade
projekt

Sista ansokningsdag

A J

Beredning och besked

Interna och externa

experter laser och
bedomer ansokningar
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